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COST SAVING
READY FOR CHANGING
SCENARIOS

INCREASE
WORKFORCE
PRODUCTIVITY

ADAPT FOR
COMPETITIVENESS

In un’epoca di grandi sfide, le imprese hanno più che mai bisogno di capire 
chiaramente cosa ottenere dalle nuove soluzioni ERP e dalla tecnologia che 
le caratterizza

SARCE VI OFFRE TUTTO QUELLO CHE SERVE PER AVERE 
SOTTO CONTROLLO  IL MODELLO DI BUSINESS

È la capacità di governare la vostra impresa più rapidamente, con accesso ancora più facile e 

intelligente alle informazioni, rafforzando sempre più l’azienda in un sistema ampio quanto 

ampio è il mercato.

ERP MISSION STATEMENT
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FASE FLUIDA
Caratterizzata da una forte incertezza sia 

sulla tecnologia che sul mercato

FASE SPECIFICA
Inizia quando emerge un sistema dominante 

che fissa i principi base delle tecnologie

LA FASE SPECIFICA 

Le sfide operative delle aziende non si giocano più sulla massimizzazione dei processi 

interni, ma riguardano la capacità di conoscere esattamente, in qualsiasi momento, ciò 

che sta accadendo lungo tutta la filiera produttiva. Tutta l’attenzione del management 

si sposta verso il controllo e la gestione dell’intera catena del processo in cui è coinvolta 

l’organizzazione dell’impresa.

In questo nuovo scenario, il valore si ottiene se lungo tutta la catena del processo, interno 

ed esterno, si condividono risorse per obiettivi. Questa evoluzione del pensiero manageriale 

non riguarda soltanto le grandi imprese, ma vale anche per le PMI. Se fino a ieri la PMI ha 

fondato la sua competitività su una fitta trama di rapporti radicati sul territorio, questa oggi 

non è più sufficiente.

Occorre ripensare la gestione dei flussi di merci e informazioni, per sfruttare al meglio le 

opportunità della globalizzazione: si dilata la geografia degli interlocutori con cui l’impresa 

deve trattare, si moltiplicano le opportunità commerciali e cambiano i linguaggi del mercato. 

Queste reti “estese”, in contrapposizione alle tradizionali reti del distretto industriale, hanno 

bisogno di essere organizzate e gestite con logiche e strumenti adeguati.

L’innovazione fa parte del sistema di sopravvivenza dell’Impresa e gli ERP devono saper 

progredire sulle necessità dettate dal cambiamento economico e sociale; devono essere 

capaci di fornire un maggior valore nei processi di business.

Su questo piano nasce la vera sfida evolutiva per le nuove soluzioni di gestione dell’Impresa 

in cui Sarce vuole accompagnarvi.

ARROW-CIRCLE-UP

Arrow-Circle-Down
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L'EVOLUZIONE DELL'ERP

ADVANCED ERP - REQUIREMENTS DRIVEN

• Le funzionalità si estendono

• Integrazione processi interni/esterni

EXTERNAL SUBSYSTEM integration (CRM, PDM, WMS)

INTERNET B2B ADOPTION

DISTRIBUTED FUNCTIONS

2000-2015

ERP FUNCTION DRIVEN

• Ottimizzazione  processi interni 

• Efficienza funzionale

MRP     

MRP II 

1980-2000

EXTENDED ERP - SOLUTION DRIVEN

PROCESS SUPPORTING ATTITUDE

VALUE CHAIN PARTECIPATION           

CUSTOMER EXPERIENCE & RESPONSE TIME                                               

INTEROPERABILITY OF MULTIPLE LOCATIONS

• Sistema organizzativo per fornire più valore

• Mobile

• ERP in cloud

• Web & app based2015+
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SOLIDITÀ
Sarce ha scelto un ERP costituito 
da funzionalità cresciute e 
consolidate in anni di utilizzo da 
migliaia di Aziende. 



INTEGRAZIONE
Sarce fornisce un perimetro applicativo in grado 
di soddisfare qualsiasi esigenza di business.  



SPECIALIZZAZIONE
Le verticalizzazioni sviluppate da Sarce sulle 
principali Industries permettono alle aziende di 
emergere in specifici settori.



CRESCITA DEL BUSINESS
Sarce permette alle aziende di 
migliorare in modo significativo la 
crescita dei ricavi, la gestione del 
magazzino e la produttività.

REDDITIVITÀ
Sarce aiuta le aziende a eliminare 
le inefficienze e a offrire la visibilità 
necessaria per ridurre i costi operativi.

MIGLIORAMENTO
CONTINUO
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L’implementazione di un ERP è una prassi impegnativa che richiede 
competenze funzionali, tecniche e relazionali, ma soprattutto consulenti con 
conoscenze specifiche  di settore

SKILL DELLE RISORSE SARCE

Visto che i desiderata dei clienti continuano a crescere, gestire obiettivi e 

pianificare le aspettative è il compito più impegnativo.

I nostri consulenti sono attenti nel garantire che i bisogni dell’azienda vengano 

soddisfatti in modo da fornire una soluzione convincente.

MANAGEMENT

Gestire le aspettative del cliente 

La capacità dei nostri consulenti nel mappare i processi di business attraverso una 

completa padronanza del modello architetturale del prodotto è elemento cardine 

per lo sviluppo e l’implementazione di un progetto ERP di successo.

GOVERNMENT

Profonda conoscenza del prodotto

AGILE EMPOWERMENT

Rilasciare un progetto a valore aggiunto 

Grazie alle esperienze acquisite nella conduzione e implementazione di soluzioni 

ERP rispondiamo con efficacia a un’ampia gamma di esigenze del cliente. L’adozione 

del nuovo ERP costituisce l’occasione per una riprogettazione dei processi 

aziendali di maggiore fluidità e migliore integrazione.

I  SETTORI DI

SPECIALIZZAZIONE

SARCE
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AGROALIMENTARE
• Lavorazione carni e insaccati
• Surgelati
• Panificazione

EDILIZIA
• Membrane e isolanti
• Ceramico (piastrelle e rivestimenti)
• Laterizi e materiali refrattari

CHIMICO
• Collanti e leganti misti per posa
• Vernici
• Paste per carrozzeria

DISTRIBUZIONE
• Retail
• Fashion
• Forniture industriali

SIDERURGICO
• Componenti automotive
• Trasmissioni
• Lavorazioni meccaniche

MANIFATTURIERO
• Robotica e Macchinari
• Componenti meccaniche
• Lavorazione pellami
• Industria del Legno

FARMACEUTICO
• Integratori alimentari
• Farmaci e dispositivi medici
• Biomedicale



I  SETTORI DI

SPECIALIZZAZIONE

SARCE
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LA VALUE PROPOSITION DI SARCE CON SAGE X3
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FACILITA L'INTEGRAZIONE CON I SISTEMI ESTERNI

BASSO COSTO DI POSSESSO

AMPLIFICA L' IDENTITÀ DEL CLIENTE

AUTONOMIA GESTIONALE

APPORTA FLESSIBILITÀ

AMBIENTE UNICO

PASSAGGIO RELEASE NEL TEMPO
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PUNTI DI FORZA BENEFICI

GOVERNANCE ESTESA

PARADIGMA WEB

METODOLOGIA AGILE

MOTORE DI PORTING

INTERFACCIA UTENTE

LOCALIZZAZIONI ESTERNE

FISCALITÀ INTERNAZIONALI

UTC E UNICODE

INTEGRAZIONE CATENA DEL 
VALORE

INTEGRAZIONE OFFICE

WORKFLOW, BPM

Permette agli utenti di concentrare l’attenzione sugli obiettivi, 
senza sforzi cognitivi per apprendere l’uso del sistema

Progetto di implementazione per FASI e SPRINT con 
basso impatto sull’organizzazione

Facilità di migrazione da altri sistemi e integrazione 
con dipartimentali esterni

Interfaccia grafica configurabile e adattabile ai ruoli di 
ogni utente

Azienda a livello internazionale

Compliant con oltre 30 fiscalità , quella italiana è 
completa ed uniformata alla prassi operativa

Distribuzione internazionale del sistema

Processi CRM, SRM e SCM nativamente integrati e 
completamente supportati 

MS-Office integrato da Plugin Sage

Piattaforma Event Driven

Sono presenti tutte le funzionalità per favorire 
l’integrazione tra processi interni ed esterni
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PUNTI DI FORZA BENEFICI

SAGE ENTERPRISE
INTELLIGENCE

DASHBOARD DI CONTROLLO

CUSTOMER e
USER EXPERIENCE

BUSINESS PROCESS DESIGNER

SCALABILITÀ BUSINESS MODEL

SCALABILITÀ LEGISLAZIONI e 
PRASSI OPERATIVE

COMPLETEZZA PREDEFINITA

ZERO CLIENT ADMINISTRATION

ADATTIVITÀ UTENTE SELF 
SERVICE

INTEGRAZIONE
macchinari e strumentazioni

DOCUMENT MANAGEMENT 
SYSTEM (DMS)

KPI dipartimentali

Superamento dei modelli tradizionali di interazione 
tra azienda, utenti e Mercati

Transizione guidata dal “dove siamo” al “come arrivare 
dove vogliamo”

Modello di business adeguabile a parità di continuità 
operativa

Multiazienda, Multifiscalità, Multisito, Multilingua 
(Far East compliant)

Tutti i processi gestionali presenti “senza sorprese”

Sistema Server Centrico Web Based

Ergonomia ed estensione funzionali facilmente 
adattabili

Facilità di integrazione con sistemi dipartimentali 
interni all'azienda o di Terzi

Sistema integrato di archiviazione e consultazione 
documentale

Supporto decisionale alla determinazione di obiettivi 
strategico- finanziari



12

• 5.100 clienti

• 100 paesi

• 290 partners

• dal 2011 nel Gartner Magic Quadrant

Sage X3 – localizzazione disponibile

• costanti update in base alla legislazione e alla fiscalità;
• precisa roadmap per gli sviluppi futuri;
• continuità e ricerca;
• tax compliance;
• continuous improvement.

Un vendor internazionale come Sage possiede 

l'esperienza adeguata a definire le best practices di 

processo e a codificarle in nuove funzionalità; questo per 

i clienti si traduce in:

SAGE X3 PRESENZA GLOBALE
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LEADER DI MERCATO

QUOTATO LONDON STOCK EXCHANGE

FOCUS SU MEDIE E GRANDI IMPRESE

1,936

mld £

(2019)

27%

EBITDA

6%

crescita

organica

3°

player

mondiale

15.000

Dipendenti

(2019)
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SARCE: LA NOSTRA
ORGANIZZAZIONE

Per offrire un servizio più efficace ai propri clienti, Sarce si è 
focalizzata su più linee di business:

DATA INTELLIGENCE
Nel corso degli ultimi anni Sarce ha portato la cultura dell’analisi del dato a più 

livelli aziendali: a livello di mid-management e all’interno dei processi operativi. 

La chiave di volta sta nel considerare il dato come elemento strategico: fatti 

gli investimenti tecnologici su sistemi di analisi, data management e data 

visualization, Sarce porta le competenze necessarie divenendo un vero e proprio 

abilitatore di business.

APPLICATION
Modelli software per modernizzare e portare l’innovazione a livello metodologico, 

architettonico e infrastrutturale.

INFRASTRUCTURE
Sarce fornisce consulenza in ambito data center per la progettazione e 

implementazione di infrastrutture ICT adeguate alle esigenze di performance, 

affidabilità e sicurezza accompagnando il cliente anche dopo l’implementazione 

con il supporto di personale qualificato e con livelli di servizio personalizzabili in 

funzione delle esigenze.

SERVICES
Competenze in ambito Data Center e Security per costruire infrastrutture 

adeguate alle esigenze di performance e affidabilità del business dei nostri clienti.

EXTENDED ERP MANAGEMENT & INTEGRATION
Le imprese oggi hanno bisogno di capire cosa ottenere dalle nuove soluzioni 

ERP e dalla tecnologia che le caratterizza: grazie alle esperienze acquisite 

nell’implementazione di soluzioni ERP nel corso degli ultimi 40 anni, Sarce 

risponde con efficacia alle esigenze dei clienti fornendo verticalizzazioni 

sviluppate sulle principali Industries, eliminando le inefficienze e offrendo la 

visibilità necessaria per ridurre i costi operativi.

ALCUNI DEI

NOSTRI CLIENTI
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AGROALIMENTARE
• INDUSTRIE ROLLI ALIMENTARI

• CERTOSA SALUMI

• FRATELLI TANZI

• CAV. UMBERTO BOSCHI

EDILIZIA
• CASALGRANDE PADANA

• DECOR UNION 2000

• GENERAL MEMBRANE

CHIMICO
• LITOKOL

• RAICHEM

DISTRIBUZIONE
• CCRE GROUP

• PIERI GROUP

SIDERURGICO
• IRONCASTINGS

MANIFATTURIERO
• COOLTECH

• OVERMACH

• ALU

• PRESTIGE

FARMACEUTICO
• AESCULAPIUS

• DIETOPACK

• HAEMOTRONIC



ALCUNI DEI

NOSTRI CLIENTI



www.sarce.it

Sarce spa

sede di parma

Largo A. Cacciari 1/B
Parma - Italy

sede di padova

Via Zamboni 1, 
Padova, Italy

T. 0521 788811
mkt@sarce.it


