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L’APP NATA PER GESTIRE LE VENDITE DA MOBILE



• Integrabile con CRM e ERP di terze parti

• Disponibile in versione Web, Mobile e Offline

• Trasmissione dell’ordine in Real Time

• Dematerializzazione e firma elettronica

Aries è l’applicazione web e mobile, disponibile anche in versione offline, ideale per la gestione operativa del 
flusso commerciale: il catalogo prodotti, la richiesta dell’ordine e la gestione documentale è 100% digitale e 
perfettamente integrata con i sistemi gestionali dell’azienda. Digitalizzare le vendite con Aries significa rendere 
più competitiva l’azienda semplificando i processi.

ARIES: L’APP NATA PER GESTIRE LE VENDITE DA MOBILE
ARIES: L’APPLICAZIONE WEB E MOBILE CHE MIGLIORA IL PROCESSO DI VENDITA 
E RENDE PIÙ COMPETITIVA LA RETE COMMERCIALE SUL TERRITORIO.



PRINCIPALI
FUNZIONALITÀ

PORTAFOGLIO CLIENTI

• Gestione completa delle anagrafiche clienti

• Gestione delle condizioni commerciali e delle scontistiche: termini di pagamento, listini di vendita associati, fido 
accordato, valuta associata, tabella sconti

• Geolocalizzazione

• Avvio diretto delle funzioni di telefono, mail, web e navigatore satellitare dalla scheda anagrafica

• Storico del venduto per singolo cliente con indicazione dello stato e delle condizioni economiche applicate 

• Statistiche sul venduto globale o per singolo cliente 

• Scadenziario globale o per singolo cliente: gestione clienti bloccati o con insoluti  

• Possibilità di inserire nuovi clienti e modificare alcuni dati dell’anagrafica 



• Gestione completa delle anagrafiche prodotti 

• Gestione dei prodotti con varianti taglia/colore e articoli 
personalizzati per cliente

• Ricerca per codice, descrizione, gruppo merceologico, famiglia 
e sottofamiglia

• Scheda tecnica Prodotti in formato PDF

• Import ed Export dei dati sia in formato CSV che XML.

• Invio ordine via email al cliente e all’agente

• Sincronizzazione Tablet – Web Server in Real Time

CATALOGO PRODOTTI

SCAMBIO DATI

• Consultazione dei listini 

• Gestione di immagini associate al prodotto e catalogo 
digitale

• Layout predefiniti utilizzabili per le pagine del 
catalogo

• Inserimento ordine direttamente da catalogo

• Raccolta, Modifica e Cancellazione degli ordini

• Condizioni commerciali ereditate automaticamente 
dall’anagrafica del Cliente e del Prodotto

• Data consegna richiesta, condizioni di pagamento, spese di 
spedizione, note

• Ricerca articoli per codice/descrizione, famiglia/sottofamiglia, 
preferiti, promozioni e da storico ordini

• Gestione di listini e sconti globali o per cliente, canvass e 
promozioni avanzate

• Gestione delle prenotazioni e delle disponibilità a magazzino

ORDINI

• Possibilità di gestire fino a sei livelli di sconto per ogni 
riga di ordine e gli omaggi

• Visualizzazione del totale parziale in fase di 
inserimento ordine

• Riepilogo ordine inserito

• Validazione dell’ordine in base a regole definite 
centralmente

• Possibilità di richiedere la firma del cliente su tablet

• Conferma d’ordine in PDF personalizzabile



Selezione del cliente: Attraverso semplici filtri di ricerca è possibile  selezionare il cliente e passare direttamente alla 
testata dell’ordine.

Inserimento della Testata d’Ordine: elemento personalizzabile in cui è possibile visualizzare eventuali informazioni 
commerciali associate al cliente (Blocco, Fido, Esposizione, Scaduto).

Inserimento delle Righe d’Ordine: elemento personalizzabile secondo le modalità di ricerca sull’articolo e le politiche 
commerciali aziendali (sconti, omaggi, canvas, promozioni, marginalità, giacenze, ultimo prezzo, doppie unità di misura, 
taglie/colori).

Sincronizzazione Tablet – WebServer: La trasmissione dell’ordine e la sincronizzazione dei dati tra Tablet e WebServer 
attraverso un semplice click.

Integrazione con il Gestionale: passaggio fondamentale che consente eventualmente di validare l’ordine caricato e 
aggiornare in real time le informazioni commerciali e i dati sulle vendite.

COME FUNZIONA IL CARICAMENTO DEGLI ORDINI CON ARIES?




